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160
GLI ESPOSITORI PRESENTI
AL 22a EDIZIONE DI MU&AP
Un segnale importante da
un settore costretto a sua
volta a fare i conti con la
crisi: difficoltà che, pur
condizionando l’organizza-
zione, non hanno impedi-
to al Comitato promotore
di allestire una rassegna
con oltre 500 marchi rap-
presentati, distribuiti ne-
gli stand del Centro fiera
del Garda di Montichiari.

I numeri

MarioViviani (MgmTech) GiuseppeBonetti (ImbalLine)

CONTI DELLE QUOTATE/1
IL BANCO SAN GIORGIO
PORTA L’UTILE NETTO
A 19,3 MILIONI (+30,1%)
Risultatonettoindecisacre-
scita, a 19,3 milioni di euro
(+30,1%)per ilBancodiSan
Giorgio (gruppoUbiBanca)
nel2008. Inaumentoanche
gli impieghi (a 2.034 mln,
+19%) e la raccolta diretta
(a 1.070 mln, +39,3%); rac-
colta totale sudel 48,7%.

CONTI DELLE QUOTATE/2
BANCA CARIME TOCCA
IL MIGLIOR RISULTATO
NETTO DI SEMPRE
Un anno record per Banca
Carime (gruppo Ubi): nel
2008 ha realizzato un utile
netto di 118,3 milioni di eu-
ro, in aumentodel 79,6%. Si
tratta, spiega una nota, del
miglior risultato di sempre
per l’istitutodi credito.

A2A CEDE UN ASSET
IL 49 PER CENTO
DI MALPENSA ENERGIA
VENDUTO ALLA SEA
A2A ha ceduto a Sea il 49%
diMalpensaEnergiaper4,4
mlndieuro:conquestaope-
razione la società che gesti-
scegliscalimilanesicontrol-
laorail100%delgestoredel-
le centrali di co-generazio-
nediMalpensa eLinate.

BattistaMercandelli(Ibf)

SandroBonomi (Anima)

La ricerca del Csmt delinea
una nuova strategia:
un passaggio chiave
è superare la sub-fornitura

Giovanni Armanini

Smarrimento e ricerca di una
spinta. Pesantezza e voglia di
trovare un colpo di coda. Con-
vivono due sensazioni fra gli
stand diMu&Ap, la fiera della
meccanica giunta alla venti-
duesima edizione, aperta ieri
alla Fiera di Montichiari. Le
strategie?Inprimopianoverti-
calizzazione e ridefinizione
dei processi organizzativi, an-
chegrazie anuovi software.
Dalla cerimonia di inaugura-

zione le parole di ottimismo
deirappresentanti istituziona-
li ed economici intervenuti. Il
presidente dell’Anima (l’asso-
ciazione nazionale dell’indu-
stria meccanica e automazio-
ne), Sandro Bonomi (titolare
della bresciana Enolgas) ha
fornito, amargine dell’apertu-
ra,alcunidaticonfortanti lega-
ti a qualche sub-comparto del
mondo della fornitura. «Per
non dipingere tutto a tinte fo-

sche - ha affermato -, dobbia-
mo riconoscere dove le eccel-
lenze emergenti hanno avuto
risultati positivi. è vero che so-
no fattori esterni alle aziende
ad avere creato le difficoltà,
ma per noi la situazione è in
evoluzione». Secondo i dati
Anima, del resto il settore del-
le turbine idrauliche nel 2009
ha prospettive del +13% (+7%
nel 2008), quello dei motori
per combustione interna +6%
(era +5%), le attrezzature per
impianti petroliferi +6% (dal
+7%)e ilmontaggiodi impian-
ti industriali +8% (nel 2008
+17%). Sonodati che spingono
in qualche senso all’ottimi-
smo.«Sidimostracheleazien-
de tutto sommato stanno be-
ne,maserveliquiditàedunha-
bitat politico che permetta di
ripartire per sostenere le pro-
duzioni» concludeBonomi.

FRAGLISTANDtanti timori,po-
cheideeedunpuntointerroga-
tivo comune. Da dove riparti-

re? Giuseppe Bonetti, titolare
della Imbal-Line parte da una
constatazione: «Ci sentiamo
legatinellacrisiaglialtri setto-
ri, ciò che notiamo nella no-
straattivitàdifferenziata è che
teniamo le posizioni neimate-
riali di consumo,ma andiamo
male nella vendita di macchi-
nari». Per Mario Viviani di
Mgmtech la partecipazione al

Mu&Apdiquest’annoèsoprat-
tutto un «segno di presenza a
fronte un mondo fermo, so-
prattuttoper i rivenditori».
Nonmancano quelli che ten-

tanonuovevied’uscita.Unset-
torechestaprovandoadinflui-
re nelle riorganizzazioni è
quello dell’informatica. «Tan-
tesituazionididifficoltà - spie-
gaFernandoMarra, titolaredi
Progetti srl di Villa Carcina -
possonotrovareinnuoviappli-
cativi tecnologici un supporto
permigliorare».
La proposta della sua azien-

da, in particolare è Mainfold
Designer (progettazione di
blocchioleodinamici)«unten-
tativo bresciano di portare sul
mercato un prodotto che per
oraesistesolonegliUsa».Aldi
là del metodo l’intento è chia-
ro: «Allargare la gamma di
prodottiperinfluenzarel’inno-
vazionediprocessodelleazien-
de del comparto». Sempre nel
ramosoftware laCad&Cadsrl
proporrà le nuove versioni di
Autodesk2010.«Nonèunmo-
mentofacile,rivelaGiorgioBa-
ruffi -manonmancano azien-
delungimirantichestannoap-
profittandodi questomomen-
to per ristrutturarsi interna-
mente e studiare le possibilità
offerte dai nuovi software».
Soffre meno chi, come la Pro-

getto 6 di Brescia, è da sempre
orientato ad una strategia di
verticalizzazione: «Non ci la-
mentiamo per quanto riguar-
dal’assistenzatecnica -sottoli-
nea Giorgio Franchini, com-
merciale dell’azienda presen-
te in fiera -, nel frattempo ab-
biamosviluppatonuoveappli-
cazioniperdarepossibilitàpri-
ma sconosciute e cercare di
consolidare la nostra posizio-
ne».

PER NON LASCIAREnulla di in-
tentato c’è anche chi punta a
differenziazionedell’offertaol-
treall’allargamentodellagam-
ma.è ilcasodellaIdfsrl,guida-
tadaBattistaMercandelli, che
aMu&Aphaportato:«unnuo-
vo sistema di presettaggio per
utensili, ma anche gli arreda-
menti industriali cheabbiamo
recentemente inserito per al-
largare l’offerta». I segnali ri-
mangono in generale poco
confortanti: «Noi stessi - con-
cludeMercandelli - partecipe-
remo alla fiera Ferroforma di
Bilbao, dove tuttavia non at-
tendiamograndinovitàafron-
te di un -50%degli ordini regi-
strati un pò in tutto il compar-
to».Larassegna,cheprosegui-
rà oggi e si chiuderà lunedì
conta 160 espositori, oltre 500
marchi rappresentati.f

IL MU&AP 2009.AMontichiari ilviaalla22a edizionedellarassegna: il settorepuntaalriposizionamento.Bonomi(Anima):daalcunimicrocompartisegnipositivi

Meccanica,laripresa
dainuovi«processi»

Una ricerca profonda, che va
oltre il dato statistico e punta
alla strategia. L’ha offerta il
Csmt - presente il coordinato-
re RomanoMiglietti - nel con-
vegno di apertura della Fiera,
organizzato in collaborazione
con le associazioni imprendi-
torialinelprimogiornodiMu&
Ap. E dal centro di via Branze
oltreadalcunidati interessan-
ti seppure allarmanti anche
unorizzonte interessante.
Il passaggio determinante è

«dalla subfornitura alla forni-
turadi rete:nonpiùuna strut-
tura a monte (competenze di
processo condivise con i su-
bfornitori di secondo levello)
maunareteestesa(competen-
ze di prodotto e relazioni con
imprese clienti». Una sorta di

interconnessione che genera
interessi comuni, programmi
di ricerca, cooperazioni e lega-
mipiùprofondi ingradodi so-
lidificarerapportiemantener-
li nel tempo.
Ciò che pare evidente è che

dapartedelle aziende, costret-
te a recitare un ruolo difficile
nelle filiere produttive, serve
un nuovo approccio. Gli ele-
menti caratteristici della crisi
sono emersi in alcuni risvolti
della ricerca. Le aziende sono
al 70% di piccole dimensioni
(meno di 15 dipendenti) e se
negli ultimi anni il fatturato è
stato stabile o in aumento per
l’82%delleimpreseèaltrettan-
to vero che il 42%subisce tem-
pi di pagamento superiori ai
90giorni, chequindivannool-
tre i termini stabiliti dalla leg-
ge 192 sulla subfornitura. Si
trattadirealtàinternazionaliz-
zate (il 50%lavoracon l’estero,
ma solo il 6% lo fa per lamag-
giorparte deipropri ricavi).f
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LA RICERCA. Indaginesullerealtàbresciane

«LePmiorapuntino
sufornituredirete»

LA PARTNERSHIP VINCENTE
ANALISI, SVILUPPO E INNOVAZIONE TECNOLOGICA

Personale altamente qualificato con una vasta esperienza maturata in moltissimi settori aziendali e software
gestionali all’avanguardia per semplificare il lavoro nelle piccole e medie imprese, ma anche nelle grandi
società multinazionali. Ecco la formula vincente di GP Informatica. L’azienda che ha fatto della cura del
cliente e delle soluzioni informatiche in grado di far crescere le imprese clienti il proprio cavallo di battaglia.
Ma GP Informatica è anche specializzata nella fornitura di servizi mirati, attenti alle esigenze delle aziende
clienti. Per questo offre assistenza telefonica tramite telefonia fissa e mobile, assistenza remota grazie ai
collegamenti internet, assistenza software con interventi presso le sedi dei clienti, servizi di analisi, sviluppo
e progettazione specifici oltre a corsi di formazione e aggiornamento. L’attività di consulenza e sviluppo dei

software gestionali è il “core business” dell’azienda, che vanta moltissimi clienti tra le
piccole e medie imprese, ma anche importanti progetti sviluppati per conto di

società multinazionali: è il caso del Gruppo Assicurazioni Generali, che si è
avvalso della consulenza dei tecnici GP Informatica per il trattamento

informatico dei bilanci consolidati del gruppo.

Cristian Greci
Responsabile area sviluppo target cross;

Fausto Pracek
Responsabile area sviluppo business;

Giancarlo Romeda
Responsabile commerciale customer
service;

Professionalità e Impegno
Folli Sistemi Srl e G.P. Informatica Srl hanno
creato in stretta collaborazione una perfetta
integrazione tra Terminali di campo e Software
gestionale, grazie alle rispettive competenze
ed esperienze.

Il risultato che otterrai...
Sarai in grado di controllare meglio i costi, dare
una puntuale risposta ai tuoi clienti, monitorare
la produttività e migliorare la pianificazione e la
qualità del prodotto.

Il tuo sogno sarà il nostro obbiettivo...
Questo risultato lo ottieni con Noi!
Due aziende specializzate e che collaborano
strettamente per il TUO obbiettivo!!!

TimeRead Plus colonna Globo
Il terminale da Formula Uno
“Il terminale per la raccolta dati affidabile,
versatile, robusto, con le sue caratteristiche di
multiconnettività. Rete - seriale - modem gsm;
si adatta a tutte le situazioni. Collegabile a
stampanti - lettori di bar-code - input macchine
corredato dal Monitor di acquisizione WinAtl; è
prodotto direttamente dalla “Folli Sistemi Srl”

GP Schedula
Lo schedulatore da POLE POSITION
- MRP a capacità finita
- Raccolta dati a bordo macchina
- Sinottico Centri di Lavoro Just in Time
- Alternative dinamiche dei centri di Lavoro
- Istorigrammi carichi macchina
- Previsioni di Produzione

Due software gestionali di fascia medio alta,
“target Cross” e “Business Excellence”.
Sono questi i prodotti di punta della linea di
GP Informatica

VIA G. OBERDAN, 18/F - BRESCIA
TEL E FAX: 030 380026
www.gpinformatica.com
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Neglistanddellafierapochiprodottinuovi
Glioperatori:possiamoreagirepuntando
suverticalizzazioneenuoveorganizzazioni

GiorgioBaruffi(Cad& Cad) GiorgioFranchini(Progetto6) FernandoMarra (Progetti srl)


